
Descrizione:

Un corso pratico per sviluppare competenze negoziali efficaci, mantenendo relazioni 
positive. I partecipanti apprenderanno strategie per raggiungere accordi vantaggiosi, 
gestire conflitti e costruire fiducia durante le negoziazioni.

Obiettivi:

• Sviluppare strategie per negoziazioni vantaggiose.

• Gestire conflitti mantenendo relazioni positive.

• Costruire fiducia durante il processo negoziale.

NEGOTIATION APPROACH
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